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ENTREVISTA — ANTONI MARIA BRUNET, PRESIDENTE DE LA CAMARA DE COMERCIO DE SABADELL

«La inflacion es una de las principales
amenazas en la actual crisis econdomicas

JOAQUIM MARTIN

En el ecuador de su primer
mandato como presidente de
la Camara de Comercio de Sa-
badelly ante el inicio del ‘curso
econémico’, este afo marcado
por la crisis y la incertidumbre,
Antoni Marla Brunet analiza la
actualidad y las expectativas
econdmicas y empresariales,

-Sefior Brunet, ;qué balan-
ce hace de sus dos primeros
anos al frente de la Camara?

-En estos dos primeros afos
de legislatura, hemos dise-
nado, gracias a la aportacion
de los miembros del pleno y
del personal ¥ en base a un
estudio de mercado entre las
empresas de la demarcacion,
el Plan de Accién 2006-2010,
que nos ha permitido tener una
orientacion clara y compartida
de los objetivos a cumplir,

Creo que durante este tiem-
po hemos sido capaces de
mantener el prestigio de la C4-
mara y generar una estrategia
de colaboracién con todas las
Instituciones.

Hemos conseguldo ser un
claro referente de opinién y he-
mos reforzado nuestra estruc-
tura técnica de personal en
tres direcciones: aumento de
los servicios a las empresas,
mejora de nuestra comunica-
cién con ellas y potenclacién
del Gabinete de Estudios.

-¢Qué destacaria de lo reall-
zado en este periodo?

-‘Los estudios para distintos
ayuntamientos de la demarca-
cioén (Ripollet, Castellar y proxi-
mamente Cerdanyola); el Es-
tudio de Hébitos de Compra:
la creaclén de la Comision de
Gestién del Conocimiento; las
acciones de 'lobby’ en temas
como la fiscalldad o la energia;
la puesta en marcha con la Ge-
neralitat del Area de Aterrizaje
en Cixl (China); la visita de im-
portantes personalidades, co-
mo el embajador de Espana en
India, el conseller d'Economia
| Finances o el presidente de
la Bolsa de Barcelona...

-¢Sigue siendo el tema ‘In-
fraestructuras’ el principal
‘caballo de batalla’ de nues-
tra demarcacion?

-Sigue siendo un tema de
gran importancia, pero creo
que hemos dado a conocer
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las reivindicaciones de nues-
tra comarca y de Catalunya en
multiples ocasiones, y ahora
hay que pasar a la accién,

-El principal tema de pre-
ocupacion de la Camara?...

Nuestra preocupacién es
conseguir gue la demarcacion
mantenga los niveles de cre-
cimiento y desarrollo que ha
venido registrando en los ltl-
mos anos.

Por lo tanto, nuestros es-
fuerzos tienen como objetivo
prioritario ayudar a mejorar la
competitividad, la formacién y
la proyeccion internacional de
nuestro tejido empresarial.

Resulta evidente que en es-
tos @mbitos queda mucho por
hacer. Hace dos anos, decia-
mos que teniamos un grave
problema de competitividad.
Lamentablemente, hoy es una
clara realidad.

Es aqui donde hemos de po-
ner nuestra capacldad, influen-
cia y todos nuestros recursos
para generar el conocimento
suficiente que nos permita pro-
mover y organizar actividades
¥ productos de valor afadido.

-4 Cudl es su diagnéstico so-
bre la situacién econémica?

‘Hemos entrado en un pro-
ceso de crisis que facilmente
nos llevard a tener acusados
descensos del PIB v a un
notable incremento del des-
empleo. Los dos motores de
nuestra economia en estos
anos de crecimiento, construc-
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cién y consumo, han dejado de
funcionar y se han visto acom-
panados por elementos exter-
nos, como la crisis financiera
internacional y el espectacular
crecimiento del precio del pe-
tréleo, entre otros.

Es evidente que entramos
en un periodo de crisis que,
dada la contundencia con la
que se ha manifestado, cabe
esperar que no sea excesiva-
mente largo.

De hecho, la amenaza funda-
mental que hemos de superar
es la inflacién. Sl no somos ca-
paces de frenar los incremen-
tos continuados de precios,
entraremos en una espiral que
dificultard enormemente la sa-
lida de la crisis actual.

-A su Juicio, jqué hay que
hacer?

-Hay que hacer un claro es-
fuerzo para que el pais mejore
su competitividad internacio-
nal, y por ello serd necesario
Impulsar una mayor apertura
exterior de nuestra actividad
empresarial, no Unicamente
industrial, sino también de
servicios.

La empresa Industrial, co-
mercial o de servicios, con co-
nocimiento, capaz de generar
valor anadido, de estar y com-
petir en el mundo, es la que
serd el motor de nuestro de-
sarrollo futuro, Para alcanzar
este objetivo, serd necesario
apostar fuerte a través de to-
dos los mecanismos a nuestro

alcance: fiscalidad, infraestruc-
turas, liberalizacién, productivi-
dad, agilidad burocratica...

-¢Qué anilisis hace de la co-
yuntura del sector construc-
tor e inmobillario?

-Los crecimientos registra-
dos en los dltimos afios, tanto
de actividad como de precios,
hacfan prever un freno en la
actividad de este sector. To-
dos desedbamos un ‘aterri-
zaje suave', pero la calda ha
sido brutal, generando junto a
la crisis financiera una crisis
sectorial profunda.

En nuestra demarcacidn, a
pesar de vivir en este marco
general, es evidente que no se
han producido los excesos de
otros |ugares vy, por tanto, es
de esperar que la recuperacién
se produzca también antes.

-Sin embargo, sigue exis-
tiendo demanda...

-Asl es. Y precisamente por
ello, deben encontrarse el pre-
cio y los canales de financia-
cién que hagan posible la reac-
tivacion del mercado. Lo que
parece claro es que serd dificil
volver a los niveles de activi-
dad anteriores a la crisis,

-{Cémo ve el sector finan-
ciero?

-Afortunadamente, contamos
con un sistema financiero fuer-
te y con una gran solvencia,
Esta circunstancia constituye
una ventaja competitiva muy
importante, que en el transcur-
50 de los préximos meses se
pondré de manifiesto.

Esperemos que vuelva la
confianza a los mercados, que
la prima de riesgo entre los ti-
pos bdsicos y el interbancario
disminuya, aumente la liquidez
y la economia productiva se
pueda beneficiar de esta con-
fianza.

A ello hay que anadir la es-
peranza de que las elecciones
en EEUU repercutan positi-
vamente en la geoestrategia
mundial y los precios del crudo
desciendan.

-Usted desarrolla su activi-
dad en el sector comercial,
ise resiente el consumo de
las familias por la crisis?

-En una coyuntura adversa,
como la actual, el consumo es
uno de los primeros en resen-
tirse. Los efectos negativos
Se acusan especialmente en
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aquellos sectores que comer-
cializan bienes duraderos o
implicantes, al menos en un
primer momento. Cuando la
crisis afecte a los ingresos de
las familias, el consumo des-
cenderd de forma mas genera-
lizada.

Por otra parte, es preciso
asumir que una crisis empo-
brece a todos y sus costes
deben ser asumidos por todas
las partes.

-¢Cudnto cree que duraré la
crisis y qué profundidad ten-
dra?

-Las previsiones en econo-
mia son siempre dificiles y
arrlesgadas. Dependerd de
muchas circunstancias. Lo
que si es clerto es que se ha
producido una cafda mucho
mds rapida y abrupta vy, por lo
tanto, es previsible que la re-
cuperacién pueda ser también
mas acelerada.

¥ para concretar fechas, me
sumo a las opiniones mas
optimistas: antes de un ano
se superardn las turbulencias
financieras y en tres afios ha-
bremos olvidado la crisis ac-
tual.

-¢Qué factores pueden inci-
dir en la recuperacién econd-
mica?

-Para esta recuperacién, se-
ran vitales algunos elementos
externos, como la vuelta de
la confianza a los mercados
financieros  internacionales,
clertos cambios geoestraté-
gicos que hagan disminuir el
precio del crudo y la estabiliza-
cién a la baja de los precios de
los alimentos, castigados por
la volatilidad de los futuros,
entre otros.

Por lo gue respecta a los
elementos internos, serdn pre-
cisas reformas estructurales
que generen un incremento de
la productividad y una mayor Ii-
beralizacion de la economfa.

Basicamente, es Imprescin-
dible que el pals comprenda
que la empresa debe ser el
motor de nuestra recupera-
cidn.

Es igualmente basico para
Espafia y para Catalunya lo-
grar un sistema de financia-
cién territorial que impulse el
crecimiento y la competitividad
de las comunidades mas dind-
micas m
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