Internacionalitzacio

ANALISI DE MERCATS INTERNACIONALS
Exporteu amb garanties
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Voleu una prospeccié de mercat per al vostre producte? internacional!

Cambra de Comerg de Sabadell

...el vostre suport




Internacionalitzacio

ANALISI DE MERCATS INTERNACIONALS

Objectiu

Us oferim el servei d’Analisi de mercats internacionals per tal que pugueu desenvolupar I’expansié internacional

de la vostra empresa amb el maxim de garanties.

Descripcio

Disposar d’una bona informacié és el primer pas per identificar i seleccionar els mercats estrategics amb més

potencial.
e Com identificar i seleccionar els mercats internacio-
nals amb més possibilitats per a la vostra empresa?

e Quins son els principals paisos importadors del vostre
producte?

e Com calcular el preu d’exportaci6 a un mercat
concret?

¢ On exporta la vostra competéncia?

e Quines soén les principals empreses importadores del
vostre producte en un mercat concret?

e Quines son les principals barreres aranzelaries i no
aranzelaries del vostre producte en un determinat
pais?

e Quin és el volum d’'importacions i els paisos provei-
dors del vostre producte en un determinat pais?

Donant resposta a aquestes preguntes coneixerem les possibilitats reals de negoci de la vostra empresa en els
mercats internacionals. Amb el servei Analisi de mercats internacionals i amb el suport de la nostra xarxa
de col-laboradors en desti, cercarem la solucié més adient per a les vostres necessitats i us presentarem una
proposta d’actuacié a mida amb la qual podreu:

e |dentificar i seleccionar els mercats d’interés per a la
vostra empresa.

e Coneixer les variables estratégiques més rellevants

e |dentificar els vostres interlocutors en el mercat
seleccionat.

¢ Realitzar una prospeccio de mercats individualitzada

en el mercat o mercats seleccionats a través del
seguiment d’'una agenda de treball personalitzada.

per a la vostra empresa en el mercat seleccionat a
través d’una nota sectorial especifica.

Minimitzareu el risc de les vostres prospeccions internacionals amb la informacié rellevant i clau per prendre les
decisions encertades i amb la nostra experiéncia en investigacié de mercats buscarem la formula més adient per
treballar en cada mercat.

Destinataris

e Empreses no exportadores que vulguin fer una primera prospeccio d'un mercat internacional i/o seleccionar els
mercats internacionals més adients per al seu producte o servei.

* Empreses exportadores interessades a identificar nous mercats exteriors.
e Empreses exportadores que tinguin l'objectiu d’ampliar la seva xarxa de contactes a I'exterior.
e Empreses que vulguin coneixer el marc regulador de la comercialitzacio dels seus productes en un determinat pais.

Metodologia

Mitjancant una entrevista personal amb I'empresa, es detecten les necessitats en I'ambit internacional i es
presenta un pla de treball. Posem a la vostra disposicié un equip técnic d’especialistes en desenvolupament
de negoci internacional als 5 continents i col-laboradors als mercats objectiu, que treballaran sobre el terreny.

Preu

El servei es facilita sota pressupost.
Contacte

Area d’Assessoria, Promocié i Formacié
Tel. 937 451 263
Al/e: promociointernacional@cambrasabadell.org

Serveis relacionats

e Agendes: prospecci6 individual de mercats exteriors
¢ Assessoria en comerg internacional
e |nicia’t a I'exportacio

...el vostre suport
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