Comerg internacional

Com seleccionar i avaluar un bon agent

comercial o un distribuidor
Codi 03100814

Objectius:

Amb I'objectiu d’acompanyar a I'empresa en el seu procés d’internacionalitzacio, en
aquesta sessio tractarem les diferéncies entre un agent comercial i un distribuidor i els
métodes més efectius per trobar I'idoni en cada cas segons les necessitats de
I’empresa i el pais de desti.

Programa:
11.30h Recepcié d’assistents i lliurament de la documentacio
11.40h Distribuidors i agents comercials
e Diferéncies i quan convé cada figura
e Métodes de recerca en ambdos casos
¢ Avaluacié de candidats
e Com reduir les possibilitats de fracas
13.45h Torn obert de preguntes
14.00h Cloenda

18 Ponents:
Cristina Danon, socia consultora de 'empresa INTERNATIONAL TEAM CONSULTING
Durada: 2 hores 30 minuts
§ Data: 19 de marg de 2010
|: Horari: de 11.30a14 h
< Drets d’inscripcié: ASSISTENCIA GRATUITA PREVIA
s INSCRIPCIO
o Inclou documentacio
(o) PLACES LIMITADES
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9 Area d'Informacié
i Serveis
Monica Salmeron, tel. 938 639 460
A/e: msalmeron@cambrasabadell.org



