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La sesién informativa se desarrollé en el auditorio de la Camara

La Camara desvela las claves
del éxito en el mercado chino

La sesi6én informativa se centré en la subcontratacion

J. MARTIN

La Cémara de Comercio
de Sabadell celebré ayer
la sesion informativa ‘'La
subcontratacién  industrial
en China: claves de éxito’,
que despertd un gran inte-
rés entre las empresas de
la demarcacidn que operan
o pretenden hacerlo con
este mercado asiatico.

Abrié el acto Viceng Vi-
cente, director del Depar-
tamento de Promocion In-
ternacional de la Cémara,
guien habld, entre ofros
temas, de China como
mercado proveedor y como
mercado cliente para la

empresa subcontratista.

Josep Herrero, socio del des-
pacho Roca Junyent, adscrito
al Departamento Mercantil y
méximo responsable de la ofi-
cina de Shanghai, explicd los
mecanismos legales para ase-
gurar con garantfas los acuer-
dos de subcontratacién con un
socio chino.

Por su parte, Manel Quero,
director de Sales & Client Ma-
nagement de Applus+ LGAI
abordé los procesos y la ca-
lidad de los productos en la
subcontratacién industrial en
China.

La Cdmara aprovecho el acto
para informar sobre las opor-
tunidades de negocio que ofre-

ce el Area de Aterrizaje de
la agencia catalana ACC10
en Cixi (Ningbo, China), pro-
yecto en el que participa y
colabora activamente.

Daniel Camps, coordina-
dor del Area de Aterrizaje
de Cixi, hablé de las inver-
siones industriales y de la
estructura empresarial pro-
pia como continuidad de la
subcontratacién industrial.

Finalmente, Joan Mitjavi-
la, gerente de CPI, y José
Maria Fornies, gerente de
Feliu Boet, detallaron sus
positivas experiencias en
subcontratacion industrial
e implantacién productiva
en China m




