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La Camara y Barna Consulting crean
un nuevo programa de consultoria

Titulado ‘Cémo vender mas y mejor’, se dirige a empresas medianas

1. MARTIN

La Cadmara de Comercio de
Sabadell y Barna Consulting
Group (BCG), lider en gestion
comercial y articulacion de
equipos de ventas, han firma-
do un convenio de colabora-
cién por el cual se crea un nue-
vo programa de consultorfa en
temas comerciales dirigido a
la mediana empresa de la de-
marcacion.

El acuerdo lo rubricaron el
presidente de la Cdmara, Anto-
ni Maria Brunet, y el presiden-
te de BCG, Cosimo Chiesa.

En virtud del convenio, BCG
coordinard el programa 'Cé-
mo vender mas y mejor’, que
permitira a las medianas em-
presas aplicar estrategias y
practicas comerciales como
las que ya estan utilizando las
grandes empresas lideres del
mercado,

La Camara considera que «la
gestion comercial y de mérke-
ting se ha convertido en una
actividad clave que hay que
organizar de manera innova-

dora y eficiente, vy que debe
apoyarse en las herramientas
y metodologias de trabajo mas
actualess,

El nueve programa «pone al
alcance de las empresas de

la demarcacién un plan de ac-
tuacién que ha de permitir al-
canzar una gestion comercial
eficiente, orientada a vender
més y mejor.

BCG es un referente en el

Cosimo Chiesa (izquierda) y Antoni Maria Brunet rubricando el convenio de colaboracié

ambito de la consultorfa, la
formacidn y el 'coaching’, tan-
to en el drea comercial (mér-
keting, ventas, calidad de ser-
vicio y fidelizacion de clientes)
COMO en recursos humanos =
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