= Técnicas de venta:
PNL y ‘coaching’
aplicados a las ventas

La Cdmara de Comercio
de Sabadell organizard del
22 de este mes al 17 de
marzo el curso ‘Técnicas
de venta: PNL y ‘coaching’
aplicados a las ventas’,
de 32 horas lectivas. El
profesor, Felipe Rodriguez,
consultor, formador y
‘coach' en ventas, ayudara
a desarrollar habilidades
para la venta efectiva,
incrementando al maximo
las oportunidades

de negocio mediante

un conocimiento en
profundidad de las técnicas
necesarias para conseguir
el éxito comercial.

™ Financiarian



